

· MEDICA 2024への出品計画（企画）について、具体的に記入ください。
	出品者（申請者）名
	

	①出品目的

	出品目的を具体的に記入ください
-------------------------------------------------------------------------------------
標記展示会出品の具体的な目標、貴社のコミットメントについて記入ください


	②出品物生産地
（主な出品物について）
	　宮城県内
　宮城県以外の国内
　海外（商標は自社）　　　　生産国（　　　　　　　　　）
　海外（商標も海外）　　　　生産国（　　　　　　　　　）
　その他（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

	③国内での医療機器
登録状況
（主な出品物について）
	 取得していない 主な出品物について取得済み

 非対象　（医療機器ではない）

	④海外での医療機器
登録状況
（主な出品物について）
（該当する項目全てにチェック）
	 ISO9001認証済み　　　　　　　　 ISO13485認証済み
 FDA取得済み
 CEマーキング完了

 非対象 その他取得済みの国　（　　　　　　　　　　　　　　）
 申請中　　申請中の中身と取得予定日　（　　　　　　　　　　　　　　）

 いずれも取得していない

	⑤海外事業展開計画
	貴社の海外事業展開計画について具体的に記入ください　


	⑥海外拠点の有無
	　有
	　現地法人　　　　（国・地域名：　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）
　支店　　　　　　　（国・地域名：　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）
　駐在員事務所　（国・地域名：　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

	
	　無

	⑦海外展開経験の実績
	海外での輸出経験について 

	
	　輸出は未経験
　2022年1月以降の輸出実績がない
　輸出実績はあるが、新たな国・地域に取り組みたい
　輸出実績はあるが新しい商品を輸出したい
　輸出実績はあるが新しい開拓方法に挑戦したい(EC事業、間接輸出から直接輸出など)
　その他

	
	欧州におけるビジネス展開状況

	
	　一般貿易(店舗)での販売実績がある
　ECでの販売実績がある
　販売実績なし・不明

	
	欧州におけるビジネス展開状況(詳細)

	
	

	
	商談対象商品の日本から全世界向け輸出額

	
	直近１年間の輸出額をご記入ください。
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　千円

	
	商談対象商品の日本から欧州向け輸出額

	
	直近１年間の輸出額をご記入ください。
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　千円

	⑧海外展開体制
	 輸出・海外営業専門の部署がある　　
 輸出・海外営業専任の担当者がいる
 専任ではないが、輸出・海外営業を担う担当者がいる
 商社・代理店等の外部企業と連携して対応している
 その他（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

	⑨会期中の体制
（該当する項目全てにチェック）
	 会期中を通して出品する（会期終了の前に撤収しない）
 会期中を通して自社の担当者1名以上が商談に対応可能（代理商談は行わない）
 会期中を通して商談の決定権を持つスタッフがアテンドする
 具体的な出品物説明や貿易実務等の手続きを熟知したスタッフがいる 

	⑩海外向けPRの準備状況
	英文WEBサイト：　　　　 あり　　　 なし
英文企業パンフレット：　 あり　　　 なし
英文出品資料：        あり　　　 なし
英語での対応： 　　　　  可能　   不可能　


※出品物が複数ある場合には、以下の項目をコピーのうえ、全ての出品物について記入ください。
	出品物①
	　　出品物
	出品/サービス名：

	
	出品物概要
	

	
	出品物の
開発段階
	現時点で販売可能であるか否か、国内・海外販売実績、取得済みの認証等


	
	特許等の出願
及び登録状況
	国内
特許　　　　 出願済　 登録済 　 出願していない
実用新案　 出願済　 登録済 　 出願していない
意匠　　　　 出願済　 登録済 　 出願していない
商標　　　　 出願済　 登録済 　 出願していない
海外
　　　　　　　 出願済　 登録済 　 出願していない

	
	出品物の特徴
	貴社出品物の有用性・独創性、他社と比較優位性・競合商品の状況等


	
	想定する海外商談相手と商談内容
	具体的な商談相手、販売先、ターゲットおよび目標、フォローアップの方法等









令和６年度　MEDICA 2024　出品支援候補者


申請調査書








